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практичні аспекти економічної інтеграції країн Латинської Америки в умовах 

сучасної глобалізації. Визначено сутність, основні концепції, етапи та моделі 

міжнародної економічної інтеграції, а також розглянуто передумови та 

специфіку розвитку інтеграційних процесів у регіоні. Проаналізовано діяльність 

ключових інтеграційних угруповань Латинської Америки, зокрема їх 

інституційне забезпечення та етапи становлення. 

Оцінено економічні результати функціонування інтеграційних об’єднань 

та їх вплив на макроекономічні показники, зовнішню торгівлю, інвестиційну 

активність і соціально-економічний розвиток країн регіону. Визначено основні 

переваги та проблеми інтеграційних процесів, зокрема інституційні обмеження, 

політичні суперечності та асиметричність економічного розвитку. 

Ключові слова: економічна інтеграція, Латинська Америка, міжнародні 

економічні відносини, інтеграційні угруповання, глобалізація, зовнішня 

торгівля, інвестиції, макроекономічні показники, конкурентоспроможність. 

60 с., 7 табл., 10 рис., бібліограф.: 44 найм. 

 

Dudnyk M. I. Economic Integration of Latin American Countries. Specialty 292 

«International Economic Relations». Vasyl’ Stus Donetsk National University, 

Vinnytsia, 2026. 

The bachelor’s thesis examines the theoretical and practical aspects of economic 

integration of Latin American countries in the context of modern globalization. The 

essence, main concepts, stages, and models of international economic integration are 

defined, as well as the prerequisites and specific features of integration processes in the 

region are analyzed. The study explores the functioning of key integration groupings 

in Latin America, including their institutional framework and stages of development. 

The economic outcomes of integration associations are assessed, along with their 

impact on macroeconomic indicators, foreign trade, investment activity, and socio-

economic development of the countries in the region. The main advantages and 

challenges of integration processes are identified, particularly institutional constraints, 

political contradictions, and asymmetry of economic development. 

Keywords: economic integration, Latin America, international economic 

relations, integration groupings, globalization, foreign trade, investment, 

macroeconomic indicators, competitiveness. 

60 pages, 7 tables, 10 figures, bibliography: 44 items. 

  



 

 

ЗМІСТ 

 

ВСТУП ...................................................................................................................... 4 

РОЗДІЛ 1 ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ЕКОНОМІЧНОЇ ІНТЕГРАЦІЇ ..................... 7 

1.1 Економічна сутність міжнародної інтеграції та її теоретичні концепції ........ 7 

1.2 Етапи та моделі регіональної економічної інтеграції .................................... 12 

1.3 Передумови та особливості розвитку інтеграційних процесів у країнах 

Латинської Америки .............................................................................................. 16 

РОЗДІЛ 2 АНАЛІЗ ІНТЕГРАЦІЙНИХ УГРУПОВАНЬ В ЛАТИНСЬКІЙ 

АМЕРИЦІ ............................................................................................................... 20 

2.1 Аналіз етапів становлення та інституційного забезпечення інтеграції в 

регіоні...................................................................................................................... 20 

2.2 Оцінка економічних результатів функціонування інтеграційних об'єднань. 26 

2.3 Вплив економічної інтеграції на макроекономічні показники та соціально-

економічний розвиток країн регіону ..................................................................... 36 

РОЗДІЛ 3 ПРОБЛЕМИ ТА ПЕРСПЕКТИВИ РОЗВИТКУ ЕКОНОМІЧНОЇ 

ІНТЕГРАЦІЇ КРАЇН ЛАТИНСЬКОЇ АМЕРИКИ ................................................. 43 

3.1 Модель поглиблення економічної інтеграції та її інституційні проблеми ... 43 

3.2 Стратегічні напрями та сценарії подальшого розвитку економічної інтеграції 

країн Латинської Америки ..................................................................................... 48 

ВИСНОВКИ ........................................................................................................... 52 

СПИСОК ВИКОРИСТАНИХ ДЖЕРЕЛ ............................................................... 55 

 

 



4 

 

ВСТУП 

 

Актуальність теми дослідження. В умовах сучасної глобалізації та 

зростаючої взаємозалежності національних економік, регіональна економічна 

інтеграція виступає одним із ключових механізмів забезпечення стійкого 

макроекономічного зростання та підвищення конкурентоспроможності країн на 

світовому ринку. Латинська Америка є регіоном зі значним економічним, 

ресурсним та демографічним потенціалом, де інтеграційні процеси мають 

тривалу, проте досить суперечливу історію. Формування таких угруповань, як 

МЕРКОСУР, Тихоокеанський альянс, Андське співтовариство та інші, 

відображає прагнення країн регіону до консолідації зусиль для подолання 

структурних диспропорцій, залучення прямих іноземних інвестицій та протидії 

глобальним економічним викликам. 

Незважаючи на значний досвід інтеграційної взаємодії, країни Латинської 

Америки продовжують стикатися з низкою інституційних проблем, 

нестабільністю макроекономічних показників та політичними розбіжностями, 

що гальмують процеси поглиблення співробітництва. Дослідження етапів 

становлення, оцінка реальних економічних результатів та пошук ефективних 

стратегій подальшого розвитку інтеграційних угруповань Латинської Америки є 

надзвичайно актуальним завданням для розуміння перспектив інтеграції країн, 

що розвиваються, у сучасну архітектуру міжнародних економічних відносин. 

Мета і завдання дослідження. Метою кваліфікаційної роботи є 

комплексне дослідження теоретико-методологічних засад економічної 

інтеграції, аналіз сучасного стану та оцінка соціально-економічних наслідків 

функціонування інтеграційних угруповань у країнах Латинської Америки, а 

також визначення перспектив їх подальшого розвитку. 

Для досягнення поставленої мети було сформульовано та вирішено такі 

завдання: 

 дослідити економічну сутність міжнародної інтеграції, її базові 

теоретичні концепції, етапи та моделі; 
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 визначити передумови та ключові особливості розвитку 

інтеграційних процесів, притаманні країнам Латинської Америки; 

 проаналізувати етапи становлення та інституційне забезпечення 

діючих інтеграційних об’єднань у регіоні; 

 здійснити оцінку економічних результатів функціонування 

інтеграційних угруповань та їхнього впливу на макроекономічні показники і 

соціально-економічний розвиток; 

 дослідити динаміку залучення прямих іноземних інвестицій 

країнами регіону в межах інтеграційних об’єднань; 

 розробити й верифікувати багатофакторну економетричну модель 

впливу зовнішньої торгівлі та капіталу на відкритість економіки регіону; 

 виявити основні інституційні проблеми, що перешкоджають 

поглибленню економічної інтеграції; 

 обґрунтувати стратегічні напрями та розробити можливі сценарії 

подальшого розвитку економічної інтеграції латиноамериканських країн. 

Об’єктом дослідження є процеси регіональної економічної інтеграції в 

системі сучасних міжнародних економічних відносин. 

Предметом дослідження є особливості, тенденції, проблеми та 

перспективи розвитку економічної інтеграції країн Латинської Америки. 

Методи дослідження. Методологічною основою роботи є загальнонаукові 

та спеціальні методи пізнання: методи логічного та системного аналізу (для 

дослідження теоретичних концепцій інтеграції); історичний метод (для вивчення 

етапів еволюції угруповань); статистичний та порівняльний аналіз (для оцінки 

макроекономічних показників та результатів діяльності інтеграційних 

об'єднань); методи синтезу та узагальнення (для формування стратегічних 

напрямів та висновків роботи). 

Інформаційною базою дослідження слугували наукові праці вітчизняних 

та зарубіжних вчених з питань міжнародної економіки, офіційні статистичні дані 

міжнародних фінансових організацій (Світовий банк, МВФ), звіти Економічної 

комісії для Латинської Америки та Карибського басейну (ЕКЛАК), а також 
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нормативно-правові акти, що регулюють діяльність інтеграційних угруповань 

регіону. 

Апробація даної роботи є публікація тез «Економічні моделі та результати 

інтеграційних процесів у Латинській Америці» у збірнику праць XXV 

Всеукраїнської наукової конференції  студентів та молодих вчених «Проблеми 

розвитку соціально-економічних систем в національній та  глобальній 

економіці» (2.04.2026 р., м. Вінниця) та «Інтеграція як механізм економічної 

стійкості та соціального прогресу в Латинській Америці» у збірнику тез 

доповідей VІ Міжнародної наукової конференції «Інноваційна наука: пошук 

відповідей на виклики сучасності» ( 15.05.2026 м. Чернівці). 

Структура кваліфікаційної (бакалаврської) роботи передбачає 

ієрархію її структурних елементів з обґрунтуванням послідовності їх 

розташування, із зазначенням кількості використаних джерел та додатків 

(наприклад, рисунків, таблиць). Основна частина роботи складається зі вступу, 

трьох розділів, висновків та списку використаних джерел. У першому розділі 

досліджено теоретичні засади економічної інтеграції, її сутність, концепції, 

етапи та моделі розвитку, а також передумови формування інтеграційних 

процесів у країнах Латинської Америки. У другому розділі здійснено аналіз 

інтеграційних угруповань регіону, їх інституційного забезпечення, етапів 

становлення та економічних результатів функціонування. У третьому розділі 

визначено основні проблеми, перспективи та напрями подальшого розвитку 

економічної інтеграції країн Латинської Америки. У висновках узагальнено 

результати проведеного дослідження.  
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РОЗДІЛ 1  

ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ЕКОНОМІЧНОЇ ІНТЕГРАЦІЇ 

 

1.1  Економічна сутність міжнародної інтеграції та її теоретичні 

концепції 

Міжнародна економічна інтеграція — це складний і багатогранний процес, 

що полягає у поступовому зближенні, переплетенні та взаємопроникненні 

національних господарств різних країн. На сучасному етапі розвитку світової 

економіки інтеграція вже не є добровільним вибором окремих держав, а стає 

об’єктивною необхідністю. Її головна мета — формування єдиного економічного 

простору, де товари, послуги, капітал і робоча сила можуть переміщуватися без 

адміністративних та митних бар’єрів. 

Економічна сутність інтеграції проявляється у переході від простих 

торговельних операцій до глибокої виробничої та науково-технічної кооперації. 

Це означає, що країни-учасниці починають діяти як єдиний економічний 

організм: вони узгоджують свої законодавства, податкові системи та соціальні 

стандарти. Важливою ознакою інтеграції є створення наднаціональних 

інститутів, які отримують право приймати рішення, обов’язкові для виконання 

всіма членами об’єднання. Це забезпечує стабільність так званих правил, але 

водночас вимагає від держав готовності до делегування частини свого 

суверенітету заради спільних економічних вигод. 

Для глибокого розуміння природи цього процесу виділяють кілька 

основних теоретичних концепцій, які пояснюють мотивацію та механізми 

об'єднання держав: 

Ринкова школа (неолібералізм). Одним із фундаторів цього напряму є Бела 

Баласса. Згідно з цією теорією, інтеграція — це шлях до створення ідеального 

ринку з вільною конкуренцією. Вважається, що якщо держава максимально 

усунеться від регулювання і прибере всі бар’єри, то ринкові механізми самі 

забезпечать найбільш раціональний розподіл ресурсів. Саме в межах цієї школи 
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було розроблено класичну п'ятирівневу модель етапів інтеграції (від зони вільної 

торгівлі до повної інтеграції) [5]. 

Корпоративний підхід. Ця концепція акцентує увагу на ролі 

транснаціональних корпорацій (ТНК). Інтеграція тут розглядається як результат 

діяльності великого бізнесу, який переростає національні кордони. ТНК 

зацікавлені у великих безмитних ринках для оптимізації своїх виробничих 

ланцюгів. Таким чином, саме приватний капітал стає «двигуном», що штовхає 

уряди до підписання інтеграційних угод [5]. 

Інституціоналізм (дирижизм). На відміну від лібералів, прихильники цієї 

школи впевнені, що ринок сам по собі не здатен забезпечити стабільність союзу. 

Вони наголошують на необхідності активного втручання держави та створення 

потужних наднаціональних органів. Інтеграція за цією логікою — це свідомий 

процес будівництва спільних інститутів, які мають згладжувати нерівність між 

регіонами та запобігати економічним кризам [5]. 

Теорія «митного союзу» Джейкоба Вінера. Ця концепція є ключовою для 

аналізу ефективності об'єднань. Вінер ввів поняття «створення торгівлі» (коли 

внутрішні мита зникають і споживачі отримують дешевші товари від партнерів) 

та «відхилення торгівлі» (коли через високі зовнішні мита країна змушена 

купувати дорожчий товар у партнера по союзу замість дешевшого товару з 

третьої країни). Ефективним вважається той союз, де ефект створення переважає 

ефект відхилення [5]. 

Розвиток міжнародної регіональної інтеграції не є стихійним; він базується 

на певних передумовах. По-перше, це близькість рівнів економічного розвитку. 

Практика показує, що країнам зі схожими ринковими структурами набагато 

легше адаптуватися до спільних правил. По-друге, ключовим фактором 

залишається географічна близькість. Наявність спільних кордонів, розвиненої 

транспортної інфраструктури та історичних зв’язків значно спрощує логістику 

та знижує транзакційні витрати. 

Крім того, існують специфічні чинники, які прискорюють інтеграційні 

процеси: 
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«Демонстраційний ефект»: успішний досвід одного об'єднання стає 

стимулом для інших. Країни бачать реальні переваги (зростання ВВП, притік 

інвестицій) і прагнуть повторити цей шлях. 

«Ефект доміно»: створення потужного торговельного блоку створює певні 

труднощі для країн, що залишилися поза його межами (через втрату ринків чи 

конкуренції). Це змушує такі держави або приєднуватися до існуючого союзу, 

або створювати власний альтернативний блок. 

Науково-технічний прогрес: сучасні технології потребують величезних 

ринків збуту та спільних зусиль у сфері інновацій, що майже неможливо 

реалізувати в межах однієї невеликої країни [5]. 

Загалом, міжнародна економічна інтеграція — це закономірний етап 

еволюції світового господарства. Вона дозволяє країнам використовувати ефект 

масштабу, зміцнювати свою безпеку та ставати сильнішими гравцями на 

глобальній арені. Різні рівні та форми цієї взаємодії, що випливають із 

зазначених теорій, детально систематизовано у таблиці 1.1. 

 

Таблиця 1.1 — Порівняльний аналіз форм міжнародної економічної 

інтеграції 

Форма 

інтеграції 
Сутність та особливості Обмеження та 

ризики 
Приклади (Реальні 

об'єднання) 
Зона 

економічного 

росту 

Транскордонне 

співробітництво окремих 

регіонів (не цілих країн). 

Спільне використання 

ресурсів 

Обмеженість 

територією; ризик 

посилення лише 

центрів росту 

SIJORI Growth 

Triangle (Сінгапур 

— Джохор 

(Малайзія) — 

острови Ріау 

(Індонезія)) 
Зона 

преференційної 

торгівлі 

Зниження мит на певні 

групи товарів між 

країнами-учасницями. 

Початковий етап. 

Ризик непогодження 

торговельних політик; 

низька ефективність 

без поглиблення 

SAPTA 

(Південноазійська 

угода про 

преференційну 

торгівлю: Індія, 

Пакистан та ін.). 
Зона вільної 

торгівлі (ЗВТ) 
Повне скасування 

внутрішніх мит і квот 

при збереженні власних 

тарифів щодо третіх 

країн. 

Необхідність суворого 

контролю походження 

товарів; ризик 

«торговельного 

відхилення». 

USMCA (колишня 

NAFTA: США, 

Канада, Мексика); 

EFTA (Норвегія, 

Швейцарія, Ісландія, 

Ліхтенштейн). 
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Продовження таблиці 1.1 

Форма 

інтеграції 
Сутність та особливості Обмеження та 

ризики 
Приклади  

Митний союз 

(МС) 
Єдиний зовнішній митний 

тариф та спільна 

торговельна політика 

щодо третіх країн. 

Втрата автономії у 

зовнішній торгівлі; 

тариф може бути 

невигідним для 

окремих учасників. 

МЕРКОСУР 

(Аргентина, 

Бразилія, Парагвай, 

Уругвай); Митний 

союз ЄС. 
Спільний 

ринок 
«Чотири свободи»: 

вільний рух товарів, 

послуг, капіталів та 

робочої сили. 

Ризик «відтоку 

мізків» та капіталу з 

менш розвинених 

країн до більш 

успішних. 

Європейський 

економічний простір 

(EEA); Спільний 

ринок країн 

Карибського басейну 

(CARICOM). 
Економічний 

союз 
Гармонізація економічної, 

фіскальної та соціальної 

політики. Спільні 

наднаціональні органи. 

Залежність від 

загальної 

кон'юнктури ринку 

союзу; ризик 

розповсюдження 

криз 

Європейський Союз 

(ЄС) — найбільш 

досконалий приклад 

цієї форми. 

Валютний союз Запровадження єдиної 

валюти та єдиної 

грошово-кредитної 

політики (Центральний 

банк). 

Втрата можливості 

використовувати 

власну валютну 

емісію для 

стимулювання 

економіки. 

Єврозона (20 країн 

ЄС); 

Західноафриканський 

економічний і 

валютний союз 

(UEMOA). 
Політичний 

союз 
Створення 

наднаціонального уряду; 

спільна зовнішня політика 

та політика безпеки. 

Втрата державного 

суверенітету; 

політичні конфлікти 

між національними 

інтересами. 

ЄС (має ознаки 

політичного союзу, 

хоча процес ще 

триває). 

Джерело складено автором на основі [1,3, 4] 

 

Ці форми інтеграції, про які йшлося вище, це не просто список чергових 

етапів. Насправді це складний процес, де економіка тісно переплетена з 

політикою. Перейти від звичайної торгівлі до реальної єдності — задача не з 

легких. Це вимагає від країн не просто переписати закони, а й змиритися з тим, 

що частину важливих рішень тепер будуть приймати у наднаціональних 

структурах. Саме ця готовність ділитися суверенітетом і відрізняє справжній 

регіональний блок від звичайного партнерства. 

До речі, інтеграція майже ніколи не йде рівно по лінійці. Буває так, що одні 

країни готові до радикальних реформ вже зараз, а їхні сусіди по союзу хочуть 

поки що залишитися на рівні вільної торгівлі. Через це виникає так звана 
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«багатошвидкісна інтеграція». Найкращий приклад тут — Євросоюз. Не всі 

країни перейшли на євро і не всі входять до Шенгену, бо кожна держава сама 

знає, наскільки вона готова занурюватися в спільні процеси. 

Звісно, інтеграція — це не лише суцільні плюси. Тут завжди є баланс між 

вигодами та ризиками. З позитивного: ринки збуту стають більшими, приходять 

інвестиції, а через жорстку конкуренцію виробникам доводиться підтягувати 

якість і швидше впроваджувати нові технології. З негативного: вигоди часто 

розподіляються не порівну. Завжди є ризик, що сильніші країни почнуть 

«тиснути» своїм авторитетом, а національні уряди втратять можливість гнучко 

реагувати на внутрішні проблеми, бо будуть зв’язані спільними правилами. 

Якщо союз працює успішно, то з часом він виходить за межі суто 

фінансових питань. Починають з’являтися спільні екологічні норми, соціальні 

стандарти, і зрештою таке об’єднання стає серйозним гравцем у світі. 

Якщо дивитися на Латинську Америку, то там ситуація взагалі особлива. 

Історія спроб об’єднатися в них довга, але дуже неоднозначна. Різні блоки, як-от 

МЕРКОСУР чи Андська спільнота, пробували різні варіанти — від зон вільної 

торгівлі до митних союзів. Проте постійні кризи, різні політичні погляди лідерів 

та те, що економіки часто зав’язані на продажі сировини, просто не давали цим 

процесам вийти на якийсь вищий рівень. 

Але попри всі невдачі, для цих країн інтеграція залишається чи не єдиним 

реальним варіантом зміцнити свої позиції. Зараз у регіоні все частіше говорять 

про те, що треба розвивати власну промисловість і разом залучати капітал, щоб 

перестати залежати лише від експорту ресурсів. До того ж у Латинської Америки 

є крутий козир — спільна мова та культура. Це той фундамент, якого часто не 

вистачає іншим. 

Підсумовуючи всю теорію, можна сказати: міжнародна інтеграція — це не 

лише про цифри та розрахунки, а й про політичну волю. Все тримається на 

географії, спільній історії та вмінні домовлятися про майбутнє. Те, як 

еволюціонують форми інтеграції, добре показує, наскільки глибоко сучасні 

держави готові довіряти одна одній заради спільного розвитку та безпеки. 
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1.2  Передумови та особливості розвитку інтеграційних процесів у 

країнах Латинської Америки 

Коли країни починають зближуватися економічно, важливо розуміти, що 

це ніколи не стається за один день. Це довгий шлях, який зазвичай стартує з 

простих домовленостей, а закінчитися може повним злиттям держав у єдину 

систему. Кожен такий крок — це про довіру. Країни поступово прибирають 

внутрішні кордони й бар’єри для бізнесу, щоб разом стати сильнішими та 

вигідніше продавати себе на світовому ринку. 

На практиці все це виглядає як поступове покращення відносин. Спочатку 

держави просто домовляються не брати одна з одної мита на кордоні, щоб 

торгівля йшла легше. Але з часом цього стає мало. З’являється потреба вільно 

перевозити капітал, відкривати філії компаній в сусідніх країнах або давати 

людям можливість вільно їздити на роботу через кордон. Така ступеневість 

допомагає економіці кожної країни звикнути до змін без різких шоків і криз. 

В реальному житті цей процес рідко йде ідеально рівно. Буває так, що 

політики вже підписали купу гучних паперів про об’єднання, а на ділі державні 

органи до цього просто не готові. Виникають дивні ситуації: на папері союз є, а 

в реальності він працює з певними нюансами. Це часто трапляється в регіонах, 

де інтереси країн занадто різні, і кожна намагається мати перевагу над іншою. 

Вибір моделі, за якою країни будуть об’єднуватися, залежить від багатьох 

факторів — від спільної історії до того, чого вони хочуть досягти в результаті. 

Деякі блоки створюють потужні спільні органи управління, яким віддають право 

вирішувати за всіх. Інші ж, навпаки, тримаються за свій суверенітет до 

останнього й обмежуються лише економічною співпрацею. Така гнучкість якраз 

і дозволяє кожному регіону підібрати той формат, який йому зручний. 

Зрештою, якщо розібратися в етапах і моделях інтеграції, стає зрозуміло, 

чому одні союзи стають світовими лідерами, а інші роками топчуться на місці. 

Це хороша база для того, щоб поглянути на Латинську Америку. Там інтеграція 

мала свої унікальні способи, виклики та дуже специфічні результати, їх можна 

переглянути на таблиці 1.2 
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Таблиця 1.2 — Комплексна матриця моделей та етапів міжнародної 

економічної інтеграції 

Модель 

партнерства та 

інтеграції 

Геополітичні та 

економічні ознаки 

(критерії) 

Основні форми 

(етапи) 

реалізації 

Приклади реальних 

об’єднань та 

організацій 
Політико-

економічна 

інтеграція 

Країни одного регіону; 

подібний потенціал; 

спільний історичний 

досвід та культурна 

близькість. 

Спільний ринок 

 Економічний 

союз  Повна 

інтеграція. 

Європейський Союз 

(ЄС), Андська група, 

Карибський «спільний 

ринок» (CARICOM), 

АСЕАН. 
Торговельно-

економічна 

співпраця 

Можуть бути як в 

одному, так і в різних 

регіонах; орієнтація на 

прагматичні вигоди без 

втрати суверенітету. 

Зона вільної 

торгівлі  

Митний союз  

Північноамериканська 

інтеграція 

(USMCA/NAFTA), 

ЄАВТ, ОПЕК, ОАПЕК. 

Міжнародні 

надурядові 

організації 

Глобальне охоплення; 

партнери з різних 

континентів; часто 

неспівставний 

економічний потенціал 

учасників 

Угоди про 

преференційну 

торгівлю; 

галузева та 

технічна 

кооперація. 

ГАТТ/СОТ, 

Організація 

економічного 

співробітництва та 

розвитку (ОЕСР), 

ЮНКТАД. 
Стратегічне та 

тактичне 

партнерство 

Спільна реакція на 

зовнішні загрози; може 

бути асиметричним 

(домінування одного 

лідера). 

Координація 

зовнішньої 

політики; 

військові та 

безпекові угоди. 

НАТО, Європейська 

Рада, Організація 

Африканської єдності 

(ОАЄ). 

Асиметричне 

партнерство 
Розташовані в одному 

регіоні; мають різкий 

розрив у потенціалі 

(країна-лідер + менші 

партнери). 

Преференційні 

зони; угоди про 

асоціацію та 

технічну 

допомогу. 

Інтеграційні ініціативи 

за участі великих 

держав (наприклад, 

США — країни 

Центральної Америки). 
Джерело складено автором на основі [8] 

 

Якщо уважно подивитися на дані таблиці 1.2, стає зрозуміло: вибір моделі 

інтеграції — це не просто юридичне рішення, а стратегічний вибір цілого 

регіону. Кожна модель має свою логіку, свої плюси та мінуси. 

Найбільш амбітною виглядає модель політико-економічної інтеграції. Тут 

країни не просто домовляються про знижки на митниці — вони фактично 

будують спільний дім. Це шлях Європейського Союзу, але цікаво, що 

латиноамериканські блоки, такі як Андська група чи CARICOM, теж поставили 

собі таку високу планку. Вони прагнуть не лише вільної торгівлі, а й спільного 

ринку праці та єдиних соціальних стандартів. Проте на практиці цей шлях 
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виявився найскладнішим, адже він вимагає від урядів величезної довіри та 

готовності ділитися владою з наднаціональними органами. 

З іншого боку, торговельно-економічна модель (на прикладі USMCA або 

ЄАВТ) виглядає значно прагматичнішою. Тут партнери фокусуються на 

конкретних цифрах: як збільшити товарообіг, як захистити інвестиції та 

прибрати зайві перевірки на кордонах. Це модель «бізнес понад усе». Вона 

ідеально підходить для країн з різною вагою в економіці, дозволяючи їм 

заробляти разом, але залишатися при цьому політично незалежними. 

Окремо варто виділити проблему асиметричного партнерства. У багатьох 

регіонах світу, і Латинська Америка тут не виняток, ми бачимо ситуацію «гігант 

та менші сусіди». У таких випадках інтеграція часто стає інструментом 

підтримки стабільності. Менші країни отримують доступ до величезного ринку 

лідера та технологій, а лідер — надійних постачальників та зону політичного 

впливу. Це створює певний дисбаланс, але водночас дає поштовх для розвитку 

всього регіону. 

Важливо розуміти, що сучасні інтеграційні процеси дедалі частіше 

виходять за межі суто економічних питань. Сьогодні успішний союз — це той, 

який вміє координувати зусилля в екології, цифровізації та безпеці. Саме тому 

ми бачимо таку популярність міжнародних надурядових організацій (як ОЕСР 

чи СОТ), які створюють глобальні правила для всіх. 

Таким чином, розмаїття моделей та форм інтеграції свідчить про те, що 

кожен регіон шукає свій баланс між суверенітетом та економічною вигодою. Для 

країн Латинської Америки цей пошук триває вже десятиліттями, і він 

супроводжується як гучними успіхами, так і затяжними кризами. Це створює 

унікальне поле для аналізу, який ми проведемо в наступному підрозділі, 

зосередившись на специфіці латиноамериканського шляху об’єднання. 

Однак, аналізуючи етапи інтеграції, неможливо обмежитися лише 

формальними назвами союзів. Важливо розуміти саму природу взаємодії 

учасників на різних рівнях. Адже на кожному етапі — від національного 

виробника до великого міжрегіонального блоку — паралельно існують два 
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процеси: прагнення до гармонізації (співпраці) та неминуче суперництво. Саме 

цей баланс інтересів визначає, чи буде інтеграція стійкою, чи залишиться лише 

політичною декларацією. Систематизація цих відносин за рівнями дозволяє 

глибше зазирнути в «механіку» об’єднань (табл. 1.3). 

 

Таблиця 1.3 — Рівні інтеграції та їх відносини  

Рівень 

інтеграції 

Політичний 

фокус та 

модель 

Відносини 

ГАРМОНІЗАЦІЇ 

(співпраця) 

Відносини 

СУПЕРНИЦТВА 

(конкуренція) 

Приклади 

Міжрегіонал

ьний 

Регіональні 

блоки (Повна 

інтеграція) 

Побудова блоків 

як крок до 

відкритої, 

взаємозалежної 

світової системи. 

Зіткнення блоків у 

глобальній 

конкуренції за 

вплив. 

ЄС, 

МЕРКОСУР 

Міжнародни

й 

Міжурядовий 

переговорний 

процес 

Колективне 

вирішення 

проблем заради 

спільного блага. 

Асиметрія влади; 

боротьба за 

вигідніші стратегії 

розвитку. 

СОТ, ОЕСР, 

НАФТА 

Національни

й 

Внутрішній 

діалог (держава 

+ бізнес) 

Захист 

національного 

бізнесу, зниження 

витрат та ризиків. 

Тиск компаній на 

уряд через зміну 

конкурентного 

середовища. 

Держпідтри

мка ТНК 

Джерело складено автором на основі [6,7] 

 

Аналіз інтеграційних процесів на різних рівнях дозволяє зрозуміти, що 

доля будь-якого союзу залежить від обраної державами стратегії. На практиці 

країна завжди балансує між трьома основними підходами: унілатералізмом (коли 

держава діє виключно у власних інтересах, зберігаючи повний суверенітет), 

регіоналізмом (об’єднання з сусідами) та мультилатералізмом (гра за 

глобальними правилами світового ринку). Ці напрями не обов’язково суперечать 

один одному — часто вони доповнюють державну політику, створюючи 

багатошарову систему зв’язків. 

На міжрегіональному рівні блоки можуть стати як прямим до глобальної 

системи, так і періодичними негараздами, що захочуть закритися від світу. Якщо 

на міжнародному рівні вдається налагодити міжурядовий діалог, виникають 

відносини гармонізації, де країни спільно створюють суспільні блага. Проте за 
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умови асиметрії влади інтеграція може перетворитися на інструмент 

суперництва, де сильніші гравці диктують умови слабшим. 

Окремої уваги заслуговує роль бізнесу. На національному рівні саме 

компанії є головними рушіями процесу. Якщо інтеграція знижує трансакційні 

витрати та захищає інтереси бізнесу, він стає опорою союзу. В іншому випадку 

— коли конкурентний тиск з боку іноземних фірм стає надмірним — 

національний бізнес може блокувати подальше зближення країн. 

Сучасний світ демонструє появу так званого «нового регіоналізму». 

Інтеграція більше не замикається в кордонах одного континенту. Можна 

спостерігати, як класичні моделі трансформуються у трансконтинентальні 

«метарегіони». Наприклад, Європейський Союз чи Північноамериканська ЗВТ 

дедалі активніше залучають до своєї орбіти країни з іншим рівнем розвитку через 

преференційні угоди. Це не просто розширення ринків, а створення відкритих 

механізмів, які дозволяють країнам адаптуватися до нових соціально-

економічних умов. 

Підсумовуючи розгляд етапів та моделей інтеграції, можна стверджувати, 

що успіх регіонального об’єднання залежить від гнучкості його стратегії. Країни 

не прагнуть створити замкнену систему самозабезпечення, а намагаються знайти 

баланс між регіональною ідентичністю та відкритістю до глобального світу. 

Саме через цю призму ми розглядатимемо досвід Латинської Америки, де вибір 

між регіоналізмом та унілатералізмом завжди був і залишається вкрай гострим 

питанням. 

 

 

1.3 Передумови та особливості розвитку інтеграційних процесів у 

країнах Латинської Америки 

Суттєвим економічним поштовхом для всього регіону став період після 

Другої світової війни. Саме тоді почав закладатися той реальний фундамент, на 

якому сьогодні тримається зближення країн Латинської Америки. У цей час 

держави регіону, відчувши смак до самостійності, взялися за масштабну 
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внутрішню модернізацію. Це був період сміливих кроків: уряди активно 

націоналізували власність іноземних компаній, намагалися з нуля будувати 

власну промисловість і значно посилювали роль держави в управлінні 

економікою. На цьому фоні виникла дуже чітка і, головне, спільна для всіх 

потреба — об’єднуватися. Адже стало очевидно, що поодинці боротися з 

хронічними проблемами, як-от застаріла аграрна залежність від експорту 

сировини, колосальна прірва між багатими й бідними та слабкість державних 

інститутів, просто неможливо. Це підштовхнуло лідерів до простої, але 

геніальної думки: вихід із кризи та шлях до стабільного розвитку буде набагато 

простішим і швидшим, якщо йти ним разом. 

Ще однією надзвичайно важливою особливістю, яка буквально з’єднала 

цей процес, стала глибока культурно-цивілізаційна спільність. Латинська 

Америка в цьому плані — унікальний приклад для всього світу. Тут величезна 

кількість людей не просто сусідують, а говорять максимально схожими мовами 

(іспанською та португальською), поділяють спільні релігійні цінності та мають 

схожі правові традиції. Це не просто суцільні факти — це те, що створює у 

звичайних людей відчуття приналежності до одного великого, зрозумілого 

простору. Ідеї про «велику латиноамериканську батьківщину» десятиліттями 

були не просто метою чи перспективою, а реальною основою для законів і навіть 

конституцій. Наприклад, у Бразилії прагнення до створення 

Латиноамериканської співдружності націй закріплено на найвищому 

конституційному рівні, що робить інтеграцію стратегічним обов’язком держави, 

а не просто волею конкретного президента. 

Проте шлях до цієї єдності протягом другої половини ХХ століття 

нагадував справжнє випробування на міцність. Латинській Америці довелося 

пробиратися крізь складні політичні лабіринти: були часи, коли владу 

захоплювали військові диктатури та жорсткі авторитарні режими. Тоді про 

реальну співпрацю мова майже не йшла — кожен сильний лідер мав свої цілі, 

переслідував власні амбіції та часто бачив у сусідах не партнерів, а конкурентів 

чи навіть ворогів. Але все змінилося, коли регіоном прокотилася хвиля 
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демократизації у 80-х та 90-х роках. Це докорінно перевернуло саму суть 

інтеграції. Вона раптом перестала бути просто сухою домовленістю бізнесменів 

про податки чи мита. Для людей і нових лідерів об’єднання стало чимось значно 

більшим — потужним щитом, який мав захистити права людини та зробити так, 

щоб диктатури більше ніколи не повернулися. Країни нарешті усвідомили: 

спільні демократичні цінності та міцні міждержавні інститути — це найкраща 

страховка від політичних потрясінь минулого, яка дозволяє будувати стабільне 

майбутнє не поодинці, а цілим континентом [5]. 

Коли політичні суперечки затихти, країни регіону гостро відчули: щоб ця 

стихійна єдність не розсипалася при першій же кризі, її треба терміново 

зафіксувати на папері. Що цікаво, Латинська Америка почала думати про спільні 

юридичні правила ще тоді, коли більшість світу про це навіть не замислювалася. 

Ще в далекому 1928 році вони ухвалили Кодекс Бустаманте — це була одна з 

перших у світі масштабних спроб зробити так, щоб закони різних держав не 

суперечили один одному, а допомагали людям і бізнесу. Сьогодні цей процес 

вийшов на зовсім інший рівень. Сучасні об'єднання, як-от МЕРКОСУР чи 

Андське співтовариство, уже не просто підписують гарні декларації, а реально 

«перетрушують» національні законодавства. Вони намагаються зробити так, 

щоб митні правила, умови для інвесторів і навіть права звичайних працівників 

були однаковими всюди. Це створює крутий ефект: для бізнесу та звичайних 

громадян кордон перестає бути стіною, перетворюючись на прозору лінію, де 

правила не змінюються кожні кілька сотень кілометрів [5]. 

 

 

Висновки до розділу 1 

Сьогодні латиноамериканська інтеграція — це вже давно не тільки про 

перевезення товарів туди-сюди чи зниження мит. Вона змогла зайти в такі 

стратегічні сфери, як енергетика та інформаційна політика. Ідеї про створення 

енергетичного кільця або об’єднання потужних нафтових компаній (як-от проєкт 

«Петросур») з’явилися не просто так. Це реальна і дуже амбітна спроба регіону 
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стати енергетично незалежним. Країни зрозуміли: якщо ми маємо колосальні 

власні ресурси, то маємо і разом ними керувати, щоб менше залежати від 

капризів світових цін чи політичного тиску з боку великих світових держав. Це 

дає регіону той самий запас міцності, якого йому так бракувало раніше. 

Більше того, Латинська Америка почала справжню боротьбу за власні 

мізки та інформаційний простір. Запуск каналу «Телесур» став свого роду 

викликом глобальним медіа-гігантам. Це була смілива спроба показати світові (і 

самим собі) суто латиноамериканський погляд на події, без чужих фільтрів чи 

нав’язаних думок. У підсумку, усе це — від спільних законів і мови до 

будівництва величезних газогонів та медіа-проєктів — перетворило інтеграцію 

на потужний двигун розвитку. Сьогодні це вже не просто «клуб за інтересами», 

а життєво необхідна стратегія виживання. Вона допомагає Латинській Америці 

бути не просто сировинним додатком до світової економіки, а сильним, гордим і 

самостійним гравцем, з думкою якого тепер рахуються на глобальній арені. 
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РОЗДІЛ 2 

АНАЛІЗ ІНТЕГРАЦІЙНИХ УГРУПОВАНЬ В ЛАТИНСЬКІЙ АМЕРИЦІ 

 

2.1 Аналіз етапів становлення та інституційного забезпечення 

інтеграції в регіоні. 

Розгляд інтеграційних процесів у Латинській Америці потребує розуміння 

того, що цей регіон протягом останніх семидесяти років став справжньою 

лабораторією економічних ідей. Якщо в Європі інтеграція йшла шляхом 

поступового передання повноважень наднаціональним органам (як-от 

Єврокомісія), то латиноамериканський шлях — це постійний пошук балансу між 

національною незалежністю та необхідністю виживати на глобальному ринку. 

Становлення місцевих інституцій ніколи не було лінійним; воно нагадує хвилі, 

де періоди великого оптимізму змінювалися глибоким застоєм. 

Аналізуючи інституційне забезпечення, важливо звернути увагу на його 

яскраво виражений домінуючий характер. На відміну від європейської моделі, де 

правила часто диктують бюрократи в кабінетах, у Латинській Америці доля 

торговельних блоків часто вирішується під час прямих переговорів лідерів 

держав. З одного боку, це дає процесам неймовірну швидкість: за наявності 

політичної волі спільні рішення можуть прийматися за лічені дні. З іншого — 

інтеграція стає заручником виборчих циклів. Зміна політичного курсу в одній з 

ключових країн, як-от Бразилія чи Аргентина, може миттєво загальмувати 

роботу цілого блоку, що ми неодноразово спостерігали протягом останнього 

десятиліття. 

Крім того, справжнім фундаментом об’єднання стали не лише договори, а 

й розвиток інфраструктури. Будь-які угоди про вільну торгівлю втрачають сенс, 

якщо логістика залишається слабкою. Тому реальними двигунами зближення 

країн виступили регіональні банки розвитку (зокрема CAF та Міжамериканський 

банк розвитку), які фінансують будівництво портів, мостів та енергомереж. 

Сьогодні, у 2024–2026 роках, ми бачимо, що найбільших успіхів досягають ті 

блоки як Тихоокеанський альянс, які менше зосереджені на політичних гаслах, а 
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більше інвестують у цифрові технології та швидку логістику. Саме така 

прагматична модель зараз стає визначальною для всього регіону. 

Еволюція інтеграційних моделей у Латинській Америці пройшла складний 

шлях від спроб повної самоізоляції до сучасного прагматичного виходу на 

глобальні ринки. Перший етап, що охопив 1960-ті та 1970-ті роки, можна назвати 

періодом побудови економічної стабільності. У цей час панувала ідея так званого 

«закритого регіоналізму», де головною метою було не стільки торгувати зі 

світом, скільки захиститися від нього. Під впливом ідей комісії СЕПАЛ країни 

регіону намагалися розвивати власну промисловість, замінюючи дорогий імпорт 

товарами внутрішнього виробництва. Створення Андської групи було спробою 

поділити ринок між сусідами, проте на практиці цей етап виявився 

малоефективним. Хоча ВВП зростав, цей ріст був багато в чому штучним, 

оскільки тримався на закритих, неконкурентних ринках, а бюрократичні 

інституції так і не змогли забезпечити реальної взаємодії. 

Другий етап став справжнім інституційним шоком і припав на 1980-ті 

роки, які увійшли в історію як «втрачене десятиліття». Величезні борги призвели 

до фінансового колапсу, гіперінфляції та зупинки економічного зростання. У цей 

час інтеграційні процеси фактично завмерли, а старі структури виявилися 

безсилими перед макроекономічним хаосом. Це був болючий період переоцінки 

цінностей: стало зрозуміло, що інтеграція має бути не щитом від конкуренції, а 

трампліном для виходу у світ. Саме цей етап підготував ґрунт для переходу до 

ринкових реформ та пошуку нових, більш життєздатних моделей, що базувалися 

на економічному прагматизмі. 

Третій етап, який розпочався у 90-х роках, став справжнім ковтком свіжого 

повітря і часом появи економічних гігантів. Це була епоха «відкритого 

регіоналізму», коли країни нарешті вирішили відкрити свої ринки світу. 

Головною подією стало народження МЕРКОСУР у 1991 році. Це був момент, 

коли Бразилія, Аргентина та їхні сусіди вирішили створити один великий, 

прозорий ринок, щоб стати привабливими для іноземних інвесторів. На відміну 

від попередніх спроб, тут нарешті запрацювали реальні інструменти: спільні 
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правила гри та єдині мита. Це був «золотий вік», коли інтеграція вперше почала 

приносити реальні гроші, а товарообіг між сусідами виріс у рази, довівши, що 

робочі інституції здатні вивести регіон із кризи. 

Четвертий етап (середина 2000-х — кінець 2010-х) став часом великих 

амбіцій і гучних політичних гасел. Під впливом «лівого повороту» лідери 

багатьох країн загорілися ідеєю створити єдиний політичний фронт, щоб менше 

залежати від США. З’явилося багато нових союзів, як-от UNASUR чи ALBA, де 

більше говорили про солідарність, ніж про реальні контракти. На практиці це 

призвело до створення проблематичних ситуацій, де країни входили в таку 

кількість організацій одночасно, що їхні правила почали суперечити одне 

одному. Цей етап ще раз довів: без міцного економічного фундаменту навіть 

найкрасивіші промови про єдність не зможуть забезпечити сталий розвиток. 

Сьогодні ми перебуваємо на п’ятому етапі (2020–2026 рр.), де на зміну 

палким промовам прийшов сухий розрахунок. Сучасна інтеграція вже не про те, 

як поставити шлагбаум на кордоні, а про те, як зробити торгівлю максимально 

швидкою та цифровою. Головним гравцем став Тихоокеанський альянс, який 

працює за принципом мінімуму бюрократії та орієнтації на азійські ринки. 

Виграють ті блоки, які інвестують у цифрові технології та надійну логістику. 

Країни нарешті усвідомили: у сучасному світі успіх приносить не кількість 

підписаних паперів, а здатність бізнесу продавати товари за пару кліків у будь-

яку точку планети. 

Для того, щоб не залишатися на рівні теорії та зрозуміти, до чого зрештою 

прийшла Латинська Америка після всіх етапів реформ, необхідно поглянути на 

реальну вагу кожного з об’єднань сьогодні. Саме тому ми провели порівняльний 

аналіз ключових блоків за двома найважливішими параметрами: чисельністю 

населення та обсягом номінального ВВП за 2024–2025 роки. Показник населення 

тут виступає не просто статистикою, а реальним обсягом споживчого ринку: чим 

більше людей залучено в інтеграцію, тим вищим є потенційний попит на товари 

всередині блоку. З іншого боку, ВВП демонструє чисту економічну потужність 

та вплив цих країн на світовій арені. Порівняння цих цифр у Таблиці 2.1 дозволяє 
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нам побачити реальний розклад сил у регіоні та зрозуміти, яка з моделей — 

класичний МЕРКОСУР чи швидкий Тихоокеанський альянс — виявилася 

життєздатнішою на старті 2025 року. Актуальні дані, наведені нижче, стануть 

фундаментом для нашого подальшого аналізу того, хто сьогодні є справжнім 

локомотивом латиноамериканської економіки. 

 

Таблиця 2.1 — Порівняльна таблиця регіональних об’єднань Латинської 

Америки 

Об’єднання Населення, млн ВВП номінальний, 

трлн дол. 

Частка у ВВП 

ЛА, % 

2024 2025 2024 2025 2024 2025 

МЕРКОСУР 267 270 2.95 3.05 45% 46% 

Тихоокеанський альянс 235 237 2.99 3.10 46% 46% 

Андське співтовариство 116 117 0.82 0.85 13% 13% 

Центральна Америка 52 53 0.78 0.81 12% 12% 

КАРІКОМ 19 19 0.09 0.092 1.4% 1.4% 

Джерело складено автором на основі [11,12, 13] 

 

Аналізуючи дані Таблиці 2.1, можна побачити дуже цікаву картину 

реального розкладу сил у регіоні. По-перше, одразу акцентує увагу масштаб 

МЕРКОСУР — це справжній демографічний гігант, адже майже 300 мільйонів 

населення роблять його найбільшим споживчим ринком у Латинській Америці. 

Проте, якщо подивитися на прогноз ВВП на 2025 рік, ми помітимо історичний 

зсув: Тихоокеанський альянс, маючи значно меншу кількість населення (близько 

238 мільйонів), за загальним обсягом економіки (3,10 трлн дол.) починає 

обходити МЕРКОСУР (3,05 трлн дол.). Це дуже важливий показник, який 

підтверджує вищу ефективність «тихоокеанської» моделі — вона виявляється 

більш продуктивною та швидшою у розвитку. Водночас такі блоки, як Андське 

співтовариство чи Центральноамериканська система, хоч і мають солідні 

показники, все ж залишаються у ролі наздоганяючих, оскільки їхня сумарна 

економічна вага у 4-5 разів менша за лідерів. Цифри чітко показують, що сучасна 

інтеграція в Латинській Америці тримається на двох хороших сторонах, між 
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якими зараз розгортається основна конкуренція за звання головного 

економічного локомотива континенту. 

Дослідження інституційного забезпечення інтеграційних процесів у 

регіоні Латинської Америки та Карибського басейну (ЛАКБ) потребує 

детального аналізу якісних показників державного управління. Рівень 

інституційної зрілості безпосередньо впливає на здатність країн-учасниць 

гармонізувати законодавство, знижувати нетарифні бар’єри та створювати 

прозорі умови для транскордонного руху капіталу. 

Одним із найбільш репрезентативних індикаторів ефективності 

інституційного середовища у 2025 році виступає Індекс сприйняття корупції. 

Даний показник дозволяє оцінити рівень правової визначеності та стабільності 

для бізнесу в межах ключових регіональних блоків. 

На Рисунку 2.1 представлено порівняльну оцінку інституційної прозорості 

десяти держав, які формують ядро п’яти провідних інтеграційних моделей 

 

 

Рисунок 2.1 — Порівняльна оцінка інституційної прозорості країн-лідерів 

за Індексом сприйняття корупції (2023–2025 рр.) 

Джерело складено автором на основі [15] 
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На Рисунку 2.1 ми зібрали десять ключових країн, щоб побачити реальну 

картину: хто з п’яти основних об’єднань — Спільного ринку країн Південного 

конуса (МЕРКОСУР), Тихоокеанського альянсу, Андського співтовариства 

(CAN), Центральноамериканської інтеграційної системи (SICA) та Карибського 

співтовариства (КАРІКОМ) — реально готовий до глибокої інтеграції, а хто 

лише створює ілюзію руху вперед. 

Якщо поглянути на результати, то одразу видно прірву між країнами. Чилі 

та Коста-Рика — це явні лідери нашого рейтингу. Коли в країні нормально 

працюють суди, а на митниці не потребують додаткової оплати за кожен 

контейнер, інвесторам не треба нічого доводити — вони самі бажають 

залучатися. Для того ж Тихоокеанського альянсу це взагалі головний плюс: 

країни там настільки довіряють одна одній, що їм не важко домовитися про 

спільну ціну на кордонах чи єдині правила для перевізників. У такому 

середовищі бізнес об’єднується сам собою, просто тому, що це вигідно і зручно, 

а не тому, що політики так наказали зверху. 

А от в Андському співтоваристві історія зовсім інша і значно заплутаніша. 

Еквадор та Перу зараз ніби застрягли між двох світів. З одного боку, вони 

реально намагаються щось змінити, запускають круті онлайн-сервіси для 

громадян і звітують про реформи. Але з іншого —бюрократія нікуди не зникла, 

вона так і далі продовжує гальмувати процеси. Це спроба розігнати ВВП за 

допомогою дешевих кредитів у країні з непрацюючими судами: грошей у системі 

багато, але замість зростання вони просто провалюються в корупцію та 

вимиваються в офшори. 

Найбільш складною та водночас важливою для всього регіону залишається 

ситуація в МЕРКОСУР. Низькі показники, особливо на прикладі Аргентини, 

прямо б’ють по спільних економічних інтересах усього блоку. Важко будувати 

спільний ринок, коли в найбільших гравців правила можуть змінюватися ледь не 

щодня через корупційні ризики чи політичні хитання. Це діє як малі проблеми в 

системі всієї інтеграції: спільні проєкти стають невиправдано дорожчими, а 

переговори про вільну торгівлю тягнуться роками саме через недовіру до 



26 

 

надійності сторін. Зрештою, цифри 2025 року підтверджують просту істину: 

поки країни не наведуть лад у себе вдома, справжнього економічного прориву в 

Латинській Америці не буде. 

Інституційний розвиток Латинської Америки у 2025 році — це історія про 

дуже різні швидкості. Успіх будь-якого об’єднання в регіоні тримається не на 

кількості підписаних протоколів, а на тому, наскільки прозоро і зрозуміло 

працює держава всередині. Там, де інституції стабільні та все йде за правилами— 

як у Чилі чи Коста-Риці — інтеграція йде природно, бізнес сам тягнеться один 

до одного, і це приносить реальні гроші. У таких умовах торгові блоки 

перетворюються на живі організми, які реально допомагають своїм країнам 

рости. 

Натомість у тих частинах регіону, де бюрократія та корупційні ризики все 

ще гальмують процеси, інтеграція часто перетворюється на дорогу і складну в 

регулюванні політики, яка мало що дає реальному сектору економіки. Цей 

інституційний розрив між країнами-лідерами та тими, хто наздоганяє, є тим 

самим фундаментом, на якому будується вся подальша економічна активність. 

Неможливо побудувати спільний ринок, якщо партнери не довіряють правовим 

системам один одного. 

Саме тому, розібравшись із тим, як у цих країнах наведено лад у 

державному управлінні, ми можемо переходити до найцікавішого — до реальних 

результатів. У наступному підпункті можна побачити як різні підходи 

конвертуються в конкретні цифри: хто більше продає, хто більше купує і як 

виглядає торговельний баланс ключових блоків ЛАКБ у 2025 році. 

 

 

2.2 Оцінка економічних результатів функціонування інтеграційних 

об’єднань 

Розібравшись з тим як саме створювались союзи, за якими критеріями в 

них все прописано варто оцінити економічні результати, вони покажуть все чітко 

за блоками. 
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У сучасному світі успіх інтеграції вимірюється не лише за кількістю 

кількістю підписаних угод, а конкретними речами: чи ростуть доходи людей, чи 

приходять у країни іноземні гроші та чи стають місцеві товари конкурентними 

на світовому ринку. 

Для Латинської Америки, де політика часто має вплив на економіку, такий 

аналіз — це спосіб відділити реальні досягнення від порожніх обіцянок. Варто 

не лише просто поглянути на звичайні графіки ВВП; також потрібно зрозуміти, 

наскільки стабільними є ці об’єднання. На скільки вони здатні вистояти під час 

кризи, на скільки привабливо це для інвесторів.  

Варто проаналізувати регіон через три фільтри. По-перше, загальну 

економічну потужність — хто з блоків сьогодні є найбільш розвиненим. По-

друге, інвестиції, адже приплив капіталу — це найкращий маркер довіри світу 

до регіону. І нарешті, найважливіше — людський розвиток, бо кінцева мета будь-

якої економічної згуртованості — це довге, якісне та забезпечене життя людей. 

Ці цифри за 2021–2025 роки покажуть нам реальне обличчя сучасної Латинської 

Америки без зайвих прикрас. 

Першим і, мабуть, найважливішим показником того, наскільки впевнено 

почуваються країни регіону, є їхня здатність конкурувати на глобальному рівні. 

Конкурентоспроможність — це не просто цифри; це те, наскільки зручно бізнесу 

працювати в країні, чи ефективно діють закони та чи готова держава до сучасних 

технологічних викликів. 

Для аналізу було обрано рейтинг IMD, оскільки він комплексно оцінює, 

хто з лідерів Латинської Америки справді створює сприятливе середовище для 

розвитку, а хто поки що залишається прагнучим. Порівнявши позиції ключових 

гравців у 2024 та 2025 роках, можна чітко побачити, хто з них зміг адаптуватися 

до нових умов, а кому внутрішні кризи завадили рухатися вперед. Детальніше ці 

позиції та динаміку змін відображено на рисунку 2.2. 
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Рисунок 2.2 — Порівняльний рейтинг глобальної 

конкурентоспроможності країн-лідерів ЛАКБ за балами IMD 2024–2025 рр. 

Джерело складено автором на основі [24,20] 

 

Аналізуючи дані рисунка 2.2, ми бачимо, що безумовним лідером регіону 

є Мексика. Її першість цілком логічна: країна максимально інтегрована в 

економіку США, має розвинену промисловість і залучає величезні інвестиції 

завдяки переносу виробництв ближче до північного сусіда. Саме Мексика 

сьогодні задає темп конкурентоспроможності для всієї Латинської Америки, 

демонструючи найбільш збалансоване поєднання економічної потужності та 

інституційної стабільності. 

Панама та Колумбія стабільно тримаються у першій трійці. Панама виграє 

за рахунок своєї унікальної ролі світового логістичного вузла, тоді як Колумбія 

показує гарні результати у сфері регулювання бізнесу, що дозволяє їй 

залишатися привабливою для капіталу навіть у непрості часи. 

Бразилія, попри те, що є найбільшою економікою регіону, у цьому 

рейтингу дещо поступається Мексиці. Це пов’язано з тим, що 

конкурентоспроможність оцінює не лише масштаби ВВП, а й легкість ведення 

бізнесу, податкове навантаження та бюрократію, де у Бразилії ще залишається 

багато домашньої роботи. Проте дані за 2025 рік свідчать про те, що країна 

рухається у правильному напрямку. 

Перу та Аргентина наразі замикають цей список лідерів, але з різною 

динамікою. Перу намагається втримати планку в умовах політичних коливань, а 
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Аргентина, хоч і має найнижчий бал за 2025 рік, але показує готовність до 

найшвидшого відновлення серед усіх країн. 

Для того, щоб отримати об’єктивну картину того, як працюють ці 

об’єднання, потрібно було провести детальний збір та обробку статистичних 

даних щодо обсягів експорту та імпорту товарів усіх країн-учасниць ключових 

блоків. Це дозволило не просто побачити загальні суми, а розрахувати реальний 

щорічний приріст торгівлі, що є критично важливим для розуміння того, чи 

розвивається інтеграція, чи вона перебуває у стані стагнації. 

Так як зовнішня торгівля — головна для будь-якого союзу, варто було 

проаналізувати детально дані та відсотки. Якщо експорт зростає, це означає, що 

товари регіону конкурентні, а бізнес навчився використовувати спільні правила 

для виходу на нові ринки. Якщо ж бачимо просідання, це сигнал про те, що блок 

занадто залежний від світових цін на сировину або має внутрішні бар’єри, які 

заважають торгувати. 

Розпочнемо аналіз із експорту. На рисунку 2.3 представлено динаміку 

приросту експортних операцій, де чітко видно, як різні блоки реагували на 

глобальні виклики 2021–2023 років та які темпи відновлення вони демонструють 

у періоді 2024–2025 років. 

 

 

Рисунок 2.3 — Динаміка щорічного приросту експорту товарів за 

регіональними об’єднаннями ЛАКБ 2022–2025 рр., у %. 

Джерело складено автором на основі [17, 20, 21, 22] 
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Поглянувши на графік, можна помітити одну дуже цікаву закономірність: 

2022 рік став для всіх без винятку блоків періодом аномального злету. 

Найбільший стрибок показав КАРІКОМ (64,2%), що пояснюється різким 

подорожчанням енергоресурсів на світовому ринку. МЕРКОСУР та Андське 

співтовариство також показали високі результати (17,3%; 21,3%), оскільки їхній 

експорт значною мірою залежить від цін на аграрну продукцію та корисні 

копалини. 

Проте вже у 2023 році настало відновлення. Майже всі сировинні блоки 

пішли в мінус. Особливо болісним це було для МЕРКОСУР (-4,8%), де падіння 

цін на сою та руду миттєво вдарило по доходах. Єдиним об'єднанням, яке 

втрималося в плюсовій зоні, став Тихоокеанський альянс (2,7%). Це підтверджує 

те, що орієнтація на готову продукцію та послуги робить цей блок значно 

стійкішим до ринкових коливань. 

Дані 2024–2025 роки виглядають краще, але стримано. Регіон виходить на 

траєкторію стабільного росту в межах 2,5–4%. Це свідчить про те, що етап 

турбулентності пройдено, і зараз блоки зосереджені на пошуку нових ніш, 

зокрема в цифровій торгівлі та нових партнерствах з Азією. 

Однак експорт — це лише одна сторона. Щоб зрозуміти, наскільки 

збалансованою є економіка об’єднань, потрібно подивитися, що відбувається з 

імпортом. Треба з’ясувати чи закуповують країни нове обладнання для розвитку, 

чи просто витрачають валюту на споживчі товари. 

Аналіз імпорту дозволить побачити, наскільки платоспроможним є 

внутрішній ринок Латинської Америки та чи готові ці блоки до подальшого 

індустріального оновлення. Рисунок 2.4 демонструє дзеркальну сторону 

торговельного процесу. 
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Рисунок 2.4 — Динаміка щорічного приросту імпорту товарів за 

регіональними об’єднаннями ЛАКБ 2022–2025 рр., у % 

Джерело складено автором на основі [17, 20, 21, 22] 
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фактично стагнація) це означає більш зважену політику, а для КАРІКОМ (5,4%) 

— триваючу потребу в закупівлях для розвитку енергетичної інфраструктури. 

Дані за 2024–2025 роки показує поступову стабілізацію. Приріст на рівні 

2,5–3,8% свідчить про те, що внутрішній попит у Латинській Америці починає 

повільно відновлюватися. Це позитивний сигнал, адже без стабільного імпорту 

технологій неможлива подальша модернізація виробництва, про яку було 

зазначено в контексті конкурентоспроможності. 

Але зовнішня торгівля — це лише поточні гроші. Щоб зрозуміти, на 

скільки перспективною бачить світ майбутнє Латинської Америки, потрібно 

поглянути на інший, значно глибший показник — прямі іноземні інвестиції (ПІІ). 

Коли глобальна компанія будує в регіоні завод чи відкриває сервісний центр, 

вона фактично заявляє про свою довіру до місцевих вимог на десятиліття вперед. 

На відміну від звичайної торгівлі, інвестиції приносять із собою нові технології, 

робочі місця та податки, стаючи справжнім двигуном модернізації. 

Для того, щоб визначити реальну інвестиційну вагу кожного блоку, варто 

було не просто брати готові цифри звітів, а буквально групувати доступні дані 

по кожній окремій країні-учасниці. Зібравши показники за кожним 

представником об’єднання, сумували їхні зусилля та виводили загальний 

результат для всього регіонального блоку. Такий підхід дозволив побачити не 

просто суху статистику, а реальний «інвестиційний магнетизм» кожного союзу 

— наскільки злагоджено та привабливо вони виглядають в очах світового 

капіталу. 

Ці цифри показують, хто з блоків є безпечною гаванню для інвесторів, а 

хто поки що залишається в зоні ризику. Нижче, на Рисунку 2.5, представлено 

результат цього аналізу: обсяги залучення капіталу на 2025 рік, які 

демонструють, на чию користь сьогодні робить вибір глобальний бізнес. 
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Рисунок 2.5 — обсяги залучення прямих іноземних інвестицій 

регіональними блоками ЛАКБ у 2025 р. (млн дол. США). 

Джерело складено автором на основі [16,17,18] 

 

Дивлячись на Рисунок 2.5, одразу видно найбільш тривожну динаміку у 

МЕРКОСУР. З показником у понад -1234,52 млн дол. США. За цими масштабами 

стоїть Бразилія і частково Аргентина, це пов’язано з гостою макроекономічною 

нестабільністю та зміною інвестиційного клімату. 

Схожа негативна тенденція зачепила і Тихоокеанський альянс. Після 

періоду стабільності у 2024 році (1572,88 млн дол.), у 2025-му блок зафіксував 

від’ємне значення — -867,5 млн дол. США. Це руйнує тезу про «стабільність 

через технології», вказуючи на те, що навіть відкриті економіки регіону 

виявилися вразливими до глобальних викликів наприкінці року. 

На фоні падіння гігантів, інші об’єднання виглядають більш стійкими: 

Андське співтовариство: Виявилося найбільш стабільним блоком у 2025 

році з показником 1357,78 млн дол. США. Хоча це менше за пікові значення 2024 

року, група змогла утримати позитивну динаміку, ймовірно, завдяки інерції в 

гірничодобувному секторі. 

Центральна Америка: Продемонструвала впевнене зростання, досягнувши 

позначки 702,48 млн дол. США. Це один із небагатьох регіонів, де обсяги 

інвестицій у 2025 році перевищили показники попередніх трьох років. 
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Щодо КАРІКОМ, дані за 2025 рік у таблиці відсутні, проте за попередні 

чотири роки блок демонстрував стабільне зростання, досягнувши 1449 млн дол. 

у 2024 році. 

Інвестиційна карта 2025 року демонструє парадоксальну ситуацію: 

традиційні (МЕРКОСУР та Тихоокеанський альянс) пішли у «мінус», тоді як 

менші блоки, як-от Андська група та Центральна Америка, стали головними 

осередками утримання капіталу в регіоні. 

Детально розібравши рух капіталу та товарів, але будь-яка економічна 

стратегія втрачає сенс, якщо вона не покращує життя звичайної людини. Саме 

тому наступним етапом нашого дослідження є аналіз Індексу людського 

розвитку (ІЛР). Це комплексний показник, який показує реальний стан справ: 

наскільки доступною є якісна освіта, чи може держава забезпечити гідну 

медицину та який загальний рівень добробуту в країні. 

Для розрахунку цих даних знову потрібно застосувати метод регіонального 

агрегування. Оскільки ІЛР зазвичай рахується для кожної країни окремо, зібрати 

показники всіх учасників конкретного блоку та вивести середньозважене 

значення. Це дозволило побачити «соціальне обличчя» кожного об’єднання та 

зрозуміти, яка модель інтеграції найкраще конвертує прибутки в людський 

капітал. Рисунок 2.6, демонструє динаміку цього розвитку за 2025 рік. 

 

 

Рисунок 2.6 — Галузева структура ВВП регіональних об’єднань ЛАКБ за 

секторами економіки у 2025 р. у % 

Джерело складено автором на основі [22,23] 
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Спільною рисою для всіх блоків ЛАКБ є абсолютне лідерство сфери 

послуг. Найвищий показник зафіксовано у КАРІКОМ (76%), що підтверджує 

орієнтацію карибських країн на туризм, фінансові операції та логістику. 

МЕРКОСУР (69%) та Центральна Америка (68%) також демонструють високу 

концентрацію капіталу в третинному секторі, що свідчить про цифровізацію 

економік та розвиток внутрішньої торгівлі. 

Сектор промисловості, включаючи видобуток корисних копалин, займає 

вагому частку в структурі Андського співтовариства — 35%. Це найвищий 

показник серед усіх блоків, який пояснює стійкість Андського співтовариства до 

кризових явищ: капітал тут вкладений у реальні активи та сировинну базу. 

Тихоокеанський альянс тримає впевнену позицію з 30% інвестицій у 

промисловість, що відображає його роль як експортного хабу. МЕРКОСУР 

спрямовує у виробничий сектор чверть усіх надходжень (25%). 

Хоча частка агросектору в загальному обсязі найменша, вона критично 

важлива для окремих об’єднань. Андське співтовариство (12%) та Центральна 

Америка (10%) є лідерами за цим напрямком, що вказує на модернізацію 

сільського господарства та харчової промисловості в цих регіонах. У 

МЕРКОСУР та Тихоокеанського альянса цей показник коливається в межах 5–

6%, що на фоні величезних обсягів послуг виглядає скромно, проте в абсолютних 

цифрах представляє значні капіталовкладення. 

Цікаво розподілилися ролі між ключовими гравцями. МЕРКОСУР 

впевнено тримає статус головного. Завдяки своїм масштабам він не лише 

притягує мільярдні інвестиції, а й тримає високу планку соціальних стандартів 

— показник людського розвитку там стабільно перевищує 0,800. З іншого боку, 

ми маємо Тихоокеанський альянс — справжнім провідником інновацій. Вони 

довели, що навіть без нескінченних природних ресурсів можна швидко 

наздоганяти лідерів, якщо зробити ставку на відкритість світу, цифровізацію та 

швидкий бізнес. 

Звісно, не обійшлося і без «ложки дьогтю». Аналіз підсвітив і болючі місця 

регіону. Головне з них — сильна залежність від світових цін на сировину. Ми 
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чітко побачили це на графіках експорту та імпорту у 2023 році: як тільки світові 

ринки починає «штормити», економіка регіону миттєво реагує. Це нагадує нам, 

що стабільність у Латинській Америці все ще крихка і потребує надійнішого 

захисту на рівні законів та інституцій. 

Проте, дивлячись на те, як стабільно зростає тривалість життя та рівень 

людського розвитку, неможливо не бути оптимістом. Це означає, що попри всі 

кризи, латиноамериканські об’єднання навчилися найголовнішому — 

перетворювати торговельний успіх на якість життя своїх громадян. Зараз, у 

2025–2026 роках, перед регіоном стоїть новий, ще амбітніший виклик: не просто 

«триматися на плаву», а перетворитися на глобальний технологічний та 

екологічний хаб. Саме про те, як інновації допоможуть закріпити цей успіх, ми 

й поговоримо далі. 

 

 

2.3 Вплив економічної інтеграції на макроекономічні показники та 

соціально-економічний розвиток країн регіону 

Інтеграцію іноді уявляють як торгівельні угоди. Проте справжній ефект від 

об’єднання країн проявляється не в підписаних документах, а в тому, як 

змінюється базове життя всього регіону. Варто розглянути чи стала Латинська 

Америка міцнішою, чи допомагає спільний ринок країнам швидше долати кризи 

та, що найважливіше, чи відчувають ці зміни звичайні громадяни у своєму 

повсякденному житті. 

Для цього було проаналізовано три ключових фактори, які найкраще 

демонструють стан економіки. Перший — це загальний людський розвиток 

(HDI), який показує, чи з’явилося у людей більше можливостей для 

самореалізації. Другий — це реальний добробут населення (GNI per capita), тобто 

визначає чи підвищився прибуток. І третій, мабуть, найбільш емоційний та 

чесний показник — це тривалість життя, яка підсумовує якість медицини, 

безпеки та харчування в кожному блоці. 
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Для того, щоб ця картина була максимально об’єктивною, знову був 

застосований метод: збирання даних по кожній окремій країні-учасниці та 

виводили середньозважений результат для всього об’єднання. Це дозволило 

побачити, як діє інтеграція. Чи підтягує вона слабші економіки до рівня лідерів і 

чи створює вона ту саму «подушку безпеки», яка дозволяє впевнено дивитися у 

2026 рік. 

Розібравши кожен із цих показників, було зрозуміло, яка модель 

зближення — через жорсткі економічні блоки чи гнучкі альянси — виявилася 

найбільш людяною та ефективною. 

Розпочнемо аналіз із найбільш комплексного показника — Індексу 

людського розвитку (ІЛР). Він дозволяє вийти за межі сухих фінансових звітів і 

побачити чи стає середовище, у якому живуть люди, більш якісним, освіченим 

та безпечним. Оскільки цей індекс традиційно розраховується для окремих 

держав, проведенб власне агрегування даних по кожній країні-учасниці, щоб 

отримати середньозважений результат для всього об’єднання. Це дало змогу 

побачити, як різні моделі інтеграції справляються зі своєю головною місією — 

підвищенням рівня життя населення. На Рисунку 2.7 можна простежити 

динаміку цього процесу за останнє десятиліття. 

 

 

Рисунок 2.7 — Динаміка Індексу людського розвитку (ІЛР) за 

регіональними угрупованнями країн Латинської Америки 2016–2025 рр.  

Джерело складено автором на основі [19] 

Абсолютним лідером за якістю життя є Тихоокеанський альянс. Його 

показник у 2025 році впевнено сягнув позначки 0,84, що за міжнародними 
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стандартами відповідає дуже високому рівню розвитку. Це об’єднання змогло 

створити середовище, де економічна відкритість та орієнтація на сучасні 

технології конвертуються в кращу освіту та нові можливості для молоді. 

МЕРКОСУР впевнено тримається на другому місці з показником 0,816. Це 

підтверджує його статус стабільного соціального утримувача, де потужні 

державні програми в Бразилії та Аргентині дозволяють підтримувати високі 

стандарти життя навіть у періоди макроекономічних штормів. 

Найбільш динамічне відновлення можна спостерігати в Андському 

співтоваристві та КАРІКОМ. Ці блоки найбільш болісно відчули на собі кризу 

2020–2021 років, але швидкість, з якою вони повертаються до росту. Це 

доводить, що інтеграція працює як підстраховка: вона допомагає малим 

економікам швидше обиратися з ями завдяки підтримці сусідів та спільним 

проєктам. 

Загалом, дані за 2025 рік підтверджують: Латинська Америка виходить на 

новий етап. Якщо Індекс людського розвитку дає нам розуміння якості 

середовища, то показник Валового національного доходу (ВНД) на душу 

населення — це про конкретні цифри та купівельну спроможність. Він показує 

не просто загальне багатство союзу, а те, наскільки ефективно воно 

розподіляється і чи стають люди в цих об’єднаннях реально багатшими. 

Нижче на Рисунку 2.8 представлена порівняльна характеристика цих 

доходів за останнє десятиліття. 

Можна помітити вражаючу динаміку: попри спільний спад у 2020 році, усі 

без винятку блоки вийшли на траєкторію впевненого зростання. Проте лідери за 

темпами збагачення визначилися дуже чітко. 
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Рисунок 2.8 — Порівняльна характеристика Валового національного 

доходу на душу населення за регіональними блоками 2016–2025 рр., у дол. США 

Джерело складено автором на основі [19] 

 

Абсолютним фаворитом є Тихоокеанський альянс. Якщо у 2016 році дохід 

на душу населення тут становив близько 18,5 тис. дол., то за м на 2025 рік він є 

сягнув 28,4 тис. дол. Це колосальний стрибок, який підтверджує: відкрита 

модель економіки та орієнтація на експорт готових товарів роблять людей 

багатшими набагато швидше за традиційні моделі. 

КАРІКОМ та МЕРКОСУР демонструють стабільне, але дещо повільніше 

зростання. Карибський басейн впевнено посідає другу сходинку (26,1 тис. дол. у 

2025 р.), що багато в чому зумовлено розвитком сфери послуг та енергетики. 

МЕРКОСУР, маючи прогноз у 24,4 тис. дол., залишається фундаментом 

фінансової стабільності регіону, хоча його темпи зростання дещо стримуються 

внутрішніми економічними перебудовами в ключових країнах. 

Найскладніший шлях проходять Андське співтовариство та 

Центральноамериканська система інтеграції. Попри те, що вони замикають 

графік, позитивна динаміка останніх років свідчить про те, що інтеграція 

допомагає і цим країнам поступово виходити на рівень середніх доходів. 

Завершальним, але чи не найважливішим показником нашого аналізу є 

тривалість життя при народженні. Якщо ВВП та доходи — це цифри вприбутку, 
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то кількість прожитих років — це реальне відображення того, як працює 

медицина, наскільки безпечними є вулиці та якої якості продукти їдять 

громадяни. Це інтегральний результат усіх зусиль держави та регіональних 

об’єднань. 

На Рисунку 2.9 динаміка цього показника, яка є досить драматичною, але 

водночас дає надію на стабільне майбутнє. 

 

 

Рисунок 2.9 — Динаміка тривалості життя при народженні в розрізі 

інтеграційних об’єднань 2016–2025 рр., у роках 

Джерело складено автором на основі [19] 

 

Графік Рисунка 2.9 наочно демонструє, як сильно на регіон вплинула 

пандемія 2020–2021 років — є різке просідання тривалості життя в усіх без 

винятку блоках. Проте саме тут проявилася сила інтеграції: координація зусиль 

у медицині та доступ до вакцин дозволили країнам почати стрімке відновлення 

вже з 2022 року. 

Беззаперечним лідером за довголіттям є Тихоокеанський альянс. Якщо у 

2021 році показник впав до 75,8 року, то вже на 2025 рік ми бачимо впевнені 78,5 

років. Це найкращий результат у регіоні, який підтверджує: відкрита та 
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інноваційна модель розвитку дозволяє швидше впроваджувати передові медичні 

технології та покращувати стандарти життя. 

МЕРКОСУР та Андське співтовариство продемонстрували дивовижну 

синхронність у відновленні, вийшовши на показник 76,6 – 76,7 років. Для цих 

блоків характерна стабільна соціальна підтримка, яка допомогла відновити 

втрачені через коронавірус роки життя за дуже короткий період. 

Найнижчі показники, на жаль, залишаються у SICA та КАРИКОМ 

(близько 74,4 – 74,7 років). Проте навіть тут тренд 2023–2025 років є позитивним. 

Це означає, що соціальна прірва між багатими та бідними блоками поступово 

зменшується, і право на довге життя стає доступнішим для всіх мешканців 

Латинської Америки. 

У підсумку, ми бачимо, що до 2025 року регіон не просто повернувся до 

докризових показників, а й перевищив їх. Це найкращий доказ того, що 

економічна інтеграція в ЛАКБ переросла в щось більше — у створення спільного 

безпечного простору для життя. 

Завершуючи аналіз впливу інтеграції на розвиток країн Латинської 

Америки, є дуже важливий висновок: за кожною торговою угодою чи 

інвестиційним проєктом стоїть конкретна людська історія. Розрахунки від 

індексу людського розвитку до тривалості життя — чітко показали, що 

об’єднання зусиль у регіоні перестало бути просто економічним експериментом. 

Це стало стратегією виживання та зростання. 

Головним результатом дослідження є те, що інтеграція навчилася бути 

«людяною». Тихоокеанський альянс вирвався в лідери, довівши, що відкритість 

та технології роблять людей багатшими і дають їм більше років життя. Водночас 

МЕРКОСУР продемонстрував неймовірну витривалість: його соціальна модель 

вистояла під час пандемії та кризи, зберігши високий рівень людського 

потенціалу. 

Найбільше вражає те, як швидко регіон оговтався після 2021 року. Те, що 

тривалість життя не просто відновилася, а й почала зростати — це найкращий 

доказ ефективності спільної роботи у сфері медицини та соціального захисту. 
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Інтеграція спрацювала як спільний імунітет: країни, що діють разом, хворіють 

менше і одужують швидше. 

Звісно, попереду ще багато викликів — нерівність між блоками все ще 

помітна, а доходи в деяких регіонах зростають повільніше, ніж хотілося б. Проте 

вектор обрано правильно. Латинська Америка 2025–2026 років — це регіон, який 

усвідомив: справжній успіх вимірюється не лише мільярдами доларів ВНД, а й 

посмішками людей, які мають можливість навчатися, заробляти та жити довгим, 

якісним життям.  

 

 

Висновки до розділу 2 

Латиноамериканська інтеграція як на живий механізм, де за кожною 

торговою угодою стоять реальні зміни в економіці та житті людей. Весь той 

масив цифр, графіків та прогнозів до 2026 року, який було розібрано, підводить 

до одного головного висновку: інтеграція в Латинській Америці нарешті 

перетворилася на реальний інструмент розвитку. 

За останні роки стандарти в регіоні сильно змінилися. Латинська Америка 

поступово відходить від старих бюрократичних структур і обирає більш швидкі 

та гнучкі союзи. МЕРКОСУР, попри свою певну неповороткість, залишається 

тим самим надійним фундаментом, на якому тримається стабільність 

найбільших економік Південної Америки. 

Економічні розрахунки чітко розставили все на свої місця. У регіоні 

сформувалися свої центри. МЕРКОСУР — це безумовний лідер за обсягами 

грошей: понад 146 мільярдів доларів інвестицій говорять самі за себе — світ 

довіряє цьому блоку. Тихоокеанський альянс, навпаки, бере не масштабом, а 

якістю. Проте головний виклик для всіх один — навчитися заробляти не лише на 

сировині, ціни на яку постійно стрибають. Латинська Америка 2025–2026 років 

— це регіон, який нарешті навчився перетворювати торговельні успіхи в реальну 

якість життя своїх громадян.  
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РОЗДІЛ 3  

ПРОБЛЕМИ ТА ПЕРСПЕКТИВИ РОЗВИТКУ ЕКОНОМІЧНОЇ 

ІНТЕГРАЦІЇ КРАЇН ЛАТИНСЬКОЇ АМЕРИКИ 

 

3.1 Модель поглиблення економічної інтеграції та її інституційні 

проблеми 

У межах даного дослідження розроблено та апробовано авторську 

аналітичну модель поглиблення економічної інтеграції, що базується на 

комплексному ретроспективному аналізі показників країн Латинської Америки 

за період 2016–2025 рр. Побудова моделі зумовлена потребою переходу від 

описового підходу до виявлення чітких математичних зв’язків між 

макроекономічними процесами. У межах запропонованої концепції обсяги 

експортної діяльності та залучення прямих іноземних інвестицій (ПІІ) 

виступають «входом» (незалежними чинниками), а інтегральний коефіцієнт 

відкритості економіки — головним «виходом» (результуючим показником). Це 

дозволяє оцінити реальну ефективність таких регіональних об’єднань, як 

МЕРКОСУР, Тихоокеанський альянс та Андське співтовариство. 

Часовий горизонт у 10 років забезпечує високу репрезентативність моделі, 

оскільки охоплює різні фази економічного циклу: допандемійну стагнацію 

(2016–2019 рр.), кризовий шок (2020 р.) та етап волатильного відновлення (до 

2025 року). Динаміка коефіцієнта відкритості економіки, який після піку у 2022 

році (48,3%) знизився до 41% у 2025 році, свідчить про ефект «інституційного 

захоплення». Це означає, що за чинних механізмів управління регіональні 

економіки досягли межі своєї ефективності, а подальший розвиток потребує 

модернізації архітектури інтеграційних процесів. Статистичні дані підсвічують 

розрив між формальним підписанням угод та їх реальним наповненням: висока 

волатильність ПІІ підтверджує, що інвестори все ще сприймають 

латиноамериканські блоки як сукупність розрізнених ринків, а не як єдиний 

економічний простір. 
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Критично важливим блоком аналізу є дослідження інституційних проблем 

через призму волатильності торговельних та інвестиційних потоків. 

Макроекономічна нестабільність та нерівномірність розподілу капіталу 

виступають фундаментальними обмежувачами інтеграційної активності. Значні 

коливання обсягів надходження капіталу та сировинна залежність експорту у 

2023–2025 роках уповільнюють темпи реального поглиблення інтеграції. Це 

зумовлено тим, що фінансові та управлінські ресурси урядів країн Латинської 

Америки витрачаються на подолання поточних фіскальних дисбалансів та 

згладжування зовнішніх шоків, а не на розбудову наддержавних інституцій чи 

транскордонної інфраструктури. Така тенденція формує інституційну інерцію, 

коли національні стратегії фокусуються на короткостроковому виживанні 

замість довгострокової регіональної інтеграції. 

Для кількісної верифікації параметрів моделі та оцінки реального стану 

інтеграційної взаємодії було систематизовано макроекономічні показники 

регіону, що включають обсяги експортних операцій, приплив ПІІ та коефіцієнт 

відкритості економіки (табл. 3.1). 

 

Таблиця 3.1. — Динаміка макроекономічних показників інтеграційної 

моделі (2016–2025 рр.) 

Рік Експорт (трлн дол. 

США) 

Імпорт (трлн 

дол. США) 

ПІІ (трлн дол. 

США) 

Відкритість 

(%) 

2016 1,175 1,204 220,10 43,0 

2017 1,293 1,321 202,98 42,8 

2018 1,383 1,442 209,58 43,1 

2019 1,376 1,409 197,99 41,2 

2020 1,201 1,163 152,18 39,8 

2021 1,517 1,563 184,81 44,8 

2022 1,780 1,892 235,40 48,3 

2023 1,792 1,803 238,85 46,4 

2024 1,365 1,371 188,96 40,5 

2025 1,453 1,455 192,36 41,0 

Джерело складено автором на основі [25,26,16] 

 

Систематизація представлених статистичних даних дозволяє виявити 

низку закономірностей, що визначають ефективність поточної моделі інтеграції. 
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Результати аналізу свідчать про наявність стійкої кореляції між припливом 

прямих іноземних інвестицій та показником інтеграційної відкритості регіону. З 

окрема, суттєве скорочення обсягів ПІІ до 152,18 млрд дол. у 2020 році з 

подальшим зростанням до 238,85 млрд дол. у 2023 році експонує критичну 

залежність латиноамериканських інтеграційних процесів від зовнішнього 

капіталу. Така динаміка вказує на дефіцит внутрішньої фінансової 

самодостатності регіональних об’єднань та свідчить про неефективність наявних 

інституційних механізмів, які мали б стимулювати взаємне інвестування між 

країнами-учасницями. 

Водночас показники експортно-імпортної діяльності у 2024–2025 роках 

демонструють стабілізацію сукупних торговельних потоків на рівні 1,45 трлн 

дол. Це підтверджує висновок про досягнення моделі певного функціонального 

плато, де подальше нарощування обсягів торгівлі стримується не тарифними 

методами, а внутрішніми структурними та логістичними обмеженнями регіону. 

Подібна тенденція вказує на досягнення межі ефективності існуючих 

преференційних угод. Подальше нарощування обсягів взаємної торгівлі 

стримується інституційними чинниками, зокрема розбіжностями у технічних 

регламентах та високими логістичними витратами, що відображається на низькій 

частці внутрішньорегіонального товарообігу порівняно з аналогічними 

показниками ЄС чи АСЕАН. 

Для визначення щільності та характеру зв’язку між макроекономічними 

чинниками розвитку Латинської Америки та рівнем її інтеграційної відкритості 

було проведено кореляційно-регресійний аналіз. Оскільки показники обсягів 

експорту та імпорту в межах досліджуваного регіону характеризуються високим 

рівнем мультиколінеарності (взаємозв’язку), для побудови коректної 

економетричної моделі було відібрано два ключові незалежні чинники: обсяг 

експорту (𝑿𝟏, трлн дол. США) та обсяг прямих іноземних інвестицій ( 𝑿𝟐, млрд 

дол. США). Результуючим показником (Y) визначено рівень інтеграційної 

відкритості регіону (%). На першому етапі дослідження сформовано матрицю 
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парних коефіцієнтів кореляції для оцінки тісноти зв'язку між змінними (табл. 

3.2). 

 

Таблиця 3.2 — Матриця парних коефіцієнтів кореляції чинників 

інтеграційної відкритості Латинської Америки 

Показники Експорт (𝑿𝟏) ПІІ (𝑿𝟐) Відкритість(Y) 

Експорт 1,0000   

ПІІ 0,6250 1,0000  

Відкритість 0,8083 0,7810 1,0000 

Джерело розраховано автором на основі [25,26,16] 

 

Значення коефіцієнтів парної кореляції свідчать про наявність високого 

прямого зв’язку між обсягом експорту та інтеграційною відкритістю 𝑟𝑦 𝑥1= 

0,8083, а також сильного прямого зв’язку між обсягом ПІІ та результуючим 

показником (𝑟𝑦 𝑥2 = 0,7810). Наступним кроком стало проведення регресійного 

аналізу за допомогою програмного забезпечення MS Excel (табл. 3.3). 

 

Таблиця 3.3 — Результати регресійного аналізу залежності інтеграційної 

відкритості від обсягів експорту та ПІІ 

Статистичні показники Значення показників Коефіцієнти регресії Значення 

коефіцієнтів 

Множинний R 0,8822 Вільний член (𝒂𝟎) 23,7405 

R-квадрат (𝑅2) 0,7782 Коефіцієнт при 𝑿𝟏 

(Експорт) 

6,9480 

Нормований R-квадрат 0,7148 Коефіцієнт при 𝑿𝟐 (ПІІ) 0,0497 

Стандартна помилка 0,4525   

Значущість F 0,0051   

Джерело розраховано автором  

 

На основі отриманих коефіцієнтів сформовано багатофакторне лінійне 

рівняння регресії, яке описує залежність інтеграційної відкритості від обраних 

чинників: 

𝑌 = 23,7405 + 6,9480 × 𝑋1 + 0,0497 × 𝑋2 
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Економічна інтерпретація отриманих коефіцієнтів моделі дозволяє 

зробити такі висновки:  

Коефіцієнт при змінній 𝑿𝟏 = 6,9480 вказує на те, що за умови незмінного 

обсягу інвестицій, зростання експорту країн Латинської Америки на 1 трлн дол. 

США забезпечує збільшення рівня інтеграційної відкритості регіону в 

середньому на 6,95%. 

Коефіцієнт при змінній 𝑿𝟐 = 0,0497 демонструє, що при фіксованому 

обсязі експорту, збільшення надходжень прямих іноземних інвестицій на 1 млрд 

дол. США призводить до зростання відкритості в середньому на 0,05% (або на 

0,5% на кожні 10 млрд дол. США інвестицій). 

Значення коефіцієнта детермінації 𝑅2 = 0,7782 свідчить про те, що 

побудована економетрична модель на 77,82% пояснює зміну інтеграційної 

відкритості Латинської Америки під впливом коливань обсягів торгівлі та 

інвестицій. Оскільки показник Значущість F (0,0051) є значно меншим за 

критичний рівень значущості a = 0,05, модель є статистично надійною та 

придатною для практичного використання у прогнозуванні. 

Для наочності відображення точності побудованої моделі доцільно 

порівняти фактичні історичні дані відкритості та теоретичні значення, 

розраховані на основі рівняння регресії (рис. 3.1). 

 

 

Рисунок 3.1 — Порівняння фактичних та модельних значень інтеграційної 

відкритості Латинської Америки (2016–2025 рр.) 

Джерело складено автором 
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Графічне сопоставлення підтверджує високу точність моделі, адже 

теоретична (модельна) траєкторія практично повністю повторює динаміку 

реальних макроекономічних показників досліджуваного регіону, згладжуючи 

лише незначні випадкові коливання. 

Отримане рівняння регресії дає можливість моделювати прогнозні сценарії 

розвитку. Зокрема, якщо в межах реалізації перспективних інтеграційних 

стратегій обсяги залучення прямих іноземних інвестицій в Латинську Америку 

вдасться збільшити до 250 млрд дол. США (при збереженні базового обсягу 

експорту на рівні 1,400 трлн дол. США), очікуваний рівень інтеграційної 

відкритості регіону становитиме: 

𝑌 = 23,7405 + (6,9480 × 1,400) + (0,0497 × 250) = 45,89% 

Таким чином, застосування методів економетричного моделювання 

підтвердило ключову роль зовнішньої торгівлі та інвестиційного клімату в 

інтенсифікації інтеграційних процесів у Латинській Америці, що має бути 

враховано при формуванні зовнішньоекономічних стратегій країн регіону. 

 

 

3.2 Стратегічні напрями та сценарії подальшого розвитку економічної 

інтеграції країн Латинської Америки 

Шлях цифрового прориву та фінансової солідарності. Це найбільш 

позитивний варіант розвитку подій. Він передбачає, що країни регіону нарешті 

зможуть домовитися про створення власних спільних резервних фондів. Це 

дозволило б менше залежати від кредитів МВФ та Світового банку за кожної 

чергової фінансової кризи. Якщо блоки зможуть синхронізувати свої митні 

цифрові системи та хоча б частково зняти боргову небезпеку через 

реструктуризацію, буде реальний економічний ривок. За таких умов обсяги 

експорту можуть впевнено перетнути позначку в 1,8 трлн дол., а іноземні 

інвестиції (ПІІ) стануть не просто «швидкими грошима», а реальними 

вкладеннями в індустріальні об’єкти. 
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Варіант повного застою. Це те, що спостерігається в регіоні останні кілька 

років: багато гучних заяв, але мінімум реальних змін. Інтеграція за такого 

підходу залишатиметься фрагментарною — хтось більше торгуватиме з Китаєм, 

хтось із США, ігноруючи сусідів. Показник відкритості економіки при цьому 

буде в районі 40–41%, а внутрішня торгівля так і не вийде за межі звичних 15%. 

Це шлях повільного пристосування до обставин, де головними проблемами 

залишатимуться політична нестабільність та величезні борги. 

Ризик регіонального розпаду. Це найбільш песимістичний сценарій. Якщо 

боргові проблеми лідерів регіону, таких як Аргентина чи Бразилія, посиляться, а 

суперечки всередині МЕРКОСУР стануть занадто гострими, буде фактичний 

розпад існуючих блоків. У такому разі інвестори почнуть масово забирати 

капітал, і є ризик повернутися до кризових цифр 2020 року, коли рівень ПІІ впав 

нижче 150 млрд дол. Регіон просто перетвориться на сукупність розрізнених 

країн, які конкурують за виживання, замість того, щоб формувати єдиний ринок. 

Щоб не допустити песимістичних сценаріїв і вивести регіон із застою, 

стратегія розвитку має базуватися на трьох конкретних напрямах. Це не просто 

теоретичні поради, а реальні точки росту. 

По-перше, це створення власних фінансових «подушок безпеки». Регіону 

критично потрібні внутрішні інвестиційні банки, які зможуть кредитувати великі 

проєкти під низькі відсотки, не чекаючи схвалення від МВФ чи західних 

приватних фондів. Тільки за умови формування спільного фінансового щита 

можна розраховувати на те, що капітал не буде тікати з блоків за будь-якої 

нестабільності на світових ринках. 

По-друге, перехід від паперової торгівлі до реальної логістики. Жодна зона 

вільної торгівлі не дасть результату, якщо перевезти товар до сусіда дорожче, 

ніж на інший континент. Потрібні спільні інвестиції в транспортні коридори, 

залізниці та порти. Поки логістичні витрати забирають увесь прибуток від 

скасування мит, внутрішня торгівля так і не перетне межу в 15%. Основний 

акцент має бути на цифровізації кордонів: єдині електронні митні декларації та 
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автоматизовані пункти пропуску можуть дати більший ефект, ніж чергові 

політичні декларації. 

По-третє, деполітизація економічної співпраці. Це, мабуть, найважче 

завдання. Потрібно нарешті відв’язати роботу таких блоків, як МЕРКОСУР чи 

Тихоокеанський альянс, від виборчих циклів у країнах-учасницях. Інвесторам 

потрібні зрозумілі правила гри на 10–15 років вперед, а не ситуативні рішення, 

які змінюються разом із президентами. Тільки створення незалежних 

наддержавних комісій, які будуть стежити за виконанням угод незалежно від 

політики, дозволить перетворити Латинську Америку на єдиний і прогнозований 

ринок. 

Саме від того, чи зможуть національні еліти піти на ці інституційні 

поступки, і залежить, чи вдасться регіону реалізувати оптимістичний шлях 

розвитку до 2030 року. 

 

 

Висновки до розділу 3 

Підсумовуючи проведене дослідження, можна стверджувати, що сучасна 

модель економічної інтеграції в Латинській Америці опинилася в стані 

«інституційної втоми». Аналіз макроекономічних показників за 2021–2025 роки 

чітко продемонстрував, що старі методи зближення, які базувалися лише на 

скасуванні мит, більше не дають відчутних результатів. Стагнація внутрішньої 

торгівлі на рівні 15% та висока залежність від зовнішнього капіталу свідчать про 

необхідність негайного перегляду стратегій розвитку. 

Розроблена структурно-логічна схема інституційних розривів наочно 

показала, що головні бар’єри лежать не в економічній, а в управлінській 

площині. Відсутність наддержавних органів контролю та надмірна залежність 

інтеграційних процесів від електоральних циклів у країнах-лідерах роблять 

союзи типу МЕРКОСУР нестабільними. Крім того, боргове навантаження 

фактично блокує можливість фінансування спільних інфраструктурних проєктів, 

без яких реальна логістична зв’язність регіону залишається неможливою. 
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Майбутнє Латинської Америки до 2030 року залежатиме від здатності 

національних еліт перейти до конкретних кроків: створення регіональних 

фінансових фондів, цифровізації митних кордонів та деполітизації економічних 

угод. Реалізація оптимістичного шляху розвитку дозволить регіону не лише 

подолати боргову пастку, а й посилити свої позиції у глобальному господарстві 

як єдиного, стабільного та технологічно розвиненого ринку. Без цих 

трансформацій регіон ризикує залишитися на периферії світової економіки, 

перебуваючи в постійній залежності від зовнішніх фінансових шоків. 
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ВИСНОВКИ 

 

У результаті виконання кваліфікаційної бакалаврської роботи було 

здійснено комплексне теоретичне узагальнення та прикладне дослідження 

процесів економічної інтеграції у країнах Латинської Америки, що дозволило 

сформулювати низку самостійних висновків, які повністю відповідають 

поставленим дослідницьким завданням. Обґрунтовуючи теоретико-

методологічну сутність міжнародної інтеграції, доведено, що цей процес 

еволюціонує від простих преференційних зон до глибоких економічних союзів, 

а його успішність безпосередньо залежить від балансу між дією вільних 

ринкових сил та рівнем наднаціонального інституційного регулювання. 

Дослідження історичних передумов формування латиноамериканського вектора 

взаємодії показало, що попри унікальний спільний етнокультурний та мовний 

фундамент, реальне зближення національних господарств тривалий час 

стримувалося структурними недоліками, серед яких ключовими залишаються 

сировинна спрямованість експорту та висока вразливість регіону до глобальних 

фінансових криз. Оцінюючи інституційне забезпечення провідних інтеграційних 

об’єднань, таких як МЕРКОСУР, Тихоокеанський альянс та Андське 

співтовариство, було виявлено серйозний внутрішній розрив у рівні прозорості 

та якості державного управління. Спираючись на міжнародні індикатори 

сприйняття корупції за період двадцять третього — двадцять п’ятого років, 

встановлено, що держави-лідери, зокрема Чилі та Коста-Рика, створюють 

стабільні та захищені правові умови для іноземного капіталу, тоді як висока 

бюрократизація та політична нестабільність в інших країнах блокують 

реалізацію спільних наднаціональних рішень. 

Аналіз конкретних економічних та соціальних результатів функціонування 

латиноамериканських блоків за останнє десятиріччя продемонстрував помітну 

зміну регіонального балансу сил. Завдяки прагматичній та відкритій моделі 

розвитку Тихоокеанський альянс за обсягами сукупного валового внутрішнього 

продукту зумів випередити МЕРКОСУР, який при цьому зберіг вищу стійкість 
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своєї внутрішньої соціальної політики та продемонстрував позитивну динаміку 

індексу людського розвитку. Окреме вивчення інвестиційної динаміки в межах 

регіональних об'єднань підтвердило, що приплив прямих іноземних інвестицій 

виступає найважливішим індикатором довіри зовнішніх партнерів до 

інституційного середовища конкретного блоку. Важливою частиною 

дослідження стала кількісна верифікація параметрів інтеграції за допомогою 

методів економетричного моделювання. Побудована багатофакторна регресійна 

модель чітко підтвердила, що рівень інтеграційної відкритості регіону 

безпосередньо визначається обсягами експортної діяльності та динамікою 

залучення прямих іноземних інвестицій. Розраховані статистичні коефіцієнти 

свідчать, що за умови стабільності інвестиційного клімату масштабне 

нарощування експорту суттєво підвищує загальну відкритість економічного 

простору, тоді як кожні додаткові десять мільярдів доларів залученого 

іноземного капіталу забезпечують приріст відкритості в середньому на пів 

відсотка. Високе значення коефіцієнта детермінації моделі, яке перевищує 

сімдесят сім відсотків, разом із високою математичною значущістю підтверджує 

надійність отриманих результатів та їхню придатність для макроекономічного 

прогнозування. 

У підсумку аналізу модель підсвітила ефект інституційного захоплення, 

коли через застарілі механізми управління та фрагментацію внутрішніх ринків 

регіон досяг ліміту своєї ефективності, що виразилося у зниженні та стабілізації 

показника відкритості на рівні сорока одного відсотка наприкінці 

досліджуваного періоду. На основі отриманих економетричних даних було 

обґрунтовано стратегічні орієнтири розвитку регіону до дві тисячі тридцятого 

року у межах трьох альтернативних сценаріїв. Оптимістичний сценарій 

цифрового прориву передбачає синхронізацію митних процедур, формування 

спільних фінансових фондів та диверсифікацію торгівлі, що дозволить підняти 

рівень відкритості майже до сорока шести відсотків. Інерційний сценарій 

консервує поточний стан декларативного підписання угод без реального 

наповнення, залишаючи відкритість на рівні сорока одного відсотка. 
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Песимістичний сценарій пов'язаний із можливим загостренням фіскальних криз 

та політичних суперечок, що здатне спровокувати відтік капіталу та деградацію 

чинних економічних блоків. Підсумовуючи, для подолання наявних 

інституційних пасток країнам Латинської Америки рекомендовано терміново 

змістити фокус із формального розширення угод на реальну розбудову спільної 

транскордонної інфраструктури, тотальну цифровізацію торговельних операцій 

та гармонізацію інвестиційного законодавства, що є єдиним шляхом до 

формування стійких виробничих ланцюгів у регіоні. 
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